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working together

Situace

Obchodni tymy GECO, a.s. postradaji rychly a konsolidovany pohled na
vykonnostni parametry (KPI's) svych velkoobchodnich zdkaznikl. KPI by mély
byt organizovény do standardizovaného pohledu -> tzv. ,Karta Zakaznika". Tyto
podklady slouZi pro lep$i nastaveni obchodni spoluprace, prib&zné sledovéni,
hodnoceni jejich vyvoje a stanovovani cilG.

Vyzvy

Stanoveni kli¢ovych parametru zékaznikd, _]e_]ICh vizualizace a analyza

UmozZnit business uzivateldm hlubsi analyzy v ramci jednotlivych KPI's

Zivé pripojeni na 13 datovych modelti v SAP BW a jejich nasledné spojeni v
SAC

Jednotlivé modely jsou v SAC spojeny a aplikace filtrl se v jeden moment
projevi ve vSech modelech

Zvoleni vhodné miry agregace pro jednotlivé KPI's. Urceni miry detailu v
pohledech na jednotlivé vykonnostni parametry spole¢né pro vSechny zakazniky

Reseni

Vybrana KPI's z Karty Zakaznika: Obrat, Marze, Relativni marze, MezirocCni
vyvoj a porovnani téchto ukazatell, srovnani ke dni, porovnani s diviznim
primérem, vyvoj dle cenové skupiny, vyvoj dle planovacich skupin, podil a
obrat podle cigaretovych dodavatell, jednotkovd marZe na cigarety v &ase,
Ziskovost zakaznika (marze vs naklady), kontrola splatnosti a platebni
moralky partnert a dalsi...

Je vytvoren business-content ,Karta Zakaznika" v ramci SAP Analytics Cloud
(SAC), ktery je napojen na datové modely v SAP BW. Z néj jsou data ctena do
SAC pomoci Zivého prFipojeni bez replikace dat.

Karta Zakaznika je doplnéna o prehled TOP/BOTTOM 10 zdkaznik( z hlediska
obratu a marze za vybrané obdobi. Uzivateli jsou tak predstaveni zakaznici,
které by mohlo byt potfeba prioritné zkontrolovat.

Analytics Cloud

Karta Zakaznika

Zlepseni prehlednosti a informovanosti o situaci obchodnich partneri

Beneflty
Rychly pohled na situaci zakaznika v obchodnim
vztahu pro vcasné feSeni Uzkych mist a nasledného
nastaveni parametr{ spoluprace

- Zivé pripojeni na data v SAP BW
replikaci dat

« Zpracovani a agregace velkého mnozstvi dat, bez
7adnych negativnich projevl na rychlost aplikace

Budouu plany a rozvoj reseni
Unifikovat pohled obchodniho tymu na dlouhodobé
vykonnostni parametry (KPI's).

- Tvorba reportd pro kratkodobé aktivity, které diky
getnym moznostem rdzné vizualizace maji zna¢nou
vypovidaci hodnotu.

- Tvorba sady stories pro rlizné Grovné Fizeni a to nejen
v obchodni oblasti (logistika, finance, HR...).

Report zakaznika - Obchodni data

2,88% 140.172 C2K

8.265.567 CZK
915.966 CZK

134066 CZK '
14.144 CZK

zajistujici
automatizovany a bezldrzbovy reporting nevyzadujici

P GECO

Odvétvi
«  Velkoobchod a maloobchod s tabakovymi
vyrobky

LoB
+ Obchod
« Finance & Controlling

Zakaznik
- GECO, a. s.

Sidlo

* Praha, Ceska republika

Produkty a sluzby
Nejvétsi  velkoobchodni  prodejce s
celorepubhkovym pokrytim, provozu1|C|
nejvetsi sit trafik a prodejnich automatd
v CR. Prodej tabdkovych vyrobkd,
potravin, napojd, tiskovin a dalsich.

Pocet zaméstnancil
>2 000 (2021)

Obrat
>53 miliard (2021)

Systémové prostredi
- SAP ERP 6.0

- SAP BW

* SAP Analytics Cloud
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